Sementtivalimosta
kasvoi rakennusjatti

Luja on Suomen kuudenneksi
suurin rakennusalan konserni.
Luja-yhtiéihin kuuluvan raken-
nusliike Lujatalo Oy:n kustannus-
laskennassa ja -seurannassa kay-
tetaan Jydacomin tietojarjestel-
maa. Vuosittain talossa lasketaan
noin neljan sadan rakennushank-
keen kustannuksia.

Kaksikymmenté kustannuslaskijaa naputtelee
koneitaan Lujatalon toimistolla. Taloon vajaat
pari vuotta sitten hankittu Jydacomin tietojar-
jestelm& on nopeuttanut ty6td, mika onkin tér-
ke&d. Tehdd&nhén talossa vuosittain noin 650-
700 miljoonan euron arvosta tarjouslaskentaa.

Laskentapéaallikkd Seppo Savolainen ny6-
kyttelee tyytyvaisend vieressa. Han toteaa, etté
kéyton selkeys on jérjestelméssé aivan omaa
luokkaansa. Omaksuminen oli melko helppoa,
vaikka kustannuslaskijat eivat atk-ammattilaisia
olekaan.

— Vanha laskentaohjelmamme oli auttamat-
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tomasti vanhentunut. Tarvitsimme uuden oh-
jelmiston, joka olisi Windows-pohjainen ja vas-
taisi muutenkin lujia vaatimuksiamme, hén
sanoo.

Nyt Lujatalon kaytossa on jarjestelmasta
kustannuslaskenta ja -seuranta sek& maksuera-
suunnittelu.

Yli sata tyomaata vuodessa
Luja perustettiin tasan viisikymmenta vuotta
sitten. Matka pienesta putkia ja renkaita val-
mistaneesta sementtivalimosta Suomen kuuden-
neksi suurimmaksi rakennusalan konserniksi




on ollut pitké ja antoisa.

Menestystarinan takaa |6ytyy maanvil-
jelija, maatalouskauppias ja poliisi Feliks
Isotalo, joka aloitti uransa raivaamalla pel-
toja ja kaivamalla ojia. Lujatalolla kerro-
taan, etta kun sisukas nuori mies illalla lo-
petti ojankaivuun, olivat kadet verilla eikd
koukistuneita sormia tahtonut saada irti
lapionvarresta.

Lujatalo on harvoja perheyrityksena
sdilyneit& konserneja rakennusalalla. Yritys
tekee kaikkea mahdollista betonista. Refe-
renssilistalta 16ytyy asuntourakoita, toimi-
tiloja, neuvottelu-urakoita, julkista rakenta-
mista, kiinteistdjalostusta seka korjausra-
kentamista. Liséksi Lujatalo myy omalla
tuotemerkilla asuntoja.

Valtakunnallinen rakentaja ty6llistaa
l&hes 1 300 ihmist4 ja sen liikevaihto on
noin 260 miljoonaa euroa. Vuosittain Lu-
jatalolla on yli sata tydmaata ympari Suo-
men.

Toiveisiin on vastattu

Uuden laskentaohjelman hankinnan loppu-
peleihin ylsi kolme eri jarjestelmé&a, mutta
Jydacom veti lopulta pisimmaén korren. Ja
syystd, sanoo Savolainen.

— Jydacom pystyi parhaiten kehittdméaén
jarjestelmaa siten, etta se vastasi meidan
tarpeitamme. Jonkun verran oli k&yttonot-
tohankaluuksia, mutta niista selvittiin suht
helposti, sanoo Savolainen.

Hén suitsuttaa Jydacomin ammattitaitoi-
sia ohjelmistokehittjia, jotka ovat aina
ymmaétaneet mitd uudistuksia jarjestelmaan
on kaivattu. Jydacomin ohjelmistokehityk-
sessé seurataankin tarkasti seké sovelusalu-
eiden ettéd 1T-alan kehitysté ja tehdaan
tarvittaessa muutoksia yllapidossa oleviin
ohjelmistoihin. Savolainen toteaa, ettd Lu-
jatalon toivomat uudet ominaisuudet on
lisatty jarjestelmaan aina todella nopeasti.
Na&ind paivina yritys on saanut kayttdonsa
jélleen uuden version, jonka kaytosta jar-
jestetddn kayttajakoulutus piakkoin. Ver-
sioita on takana useampia ja koulutuksiakin
puoli kymmenta.

— Tassé annan kylla kaiken kiitoksen
Jydacomille, joka on varsin auliisti tehnyt
toivomiamme muutoksia, toteaa Savolai-
nen.

Kustannuslaskenta
nopeutui
Uusi tietojarjestelma toimii sau-

mattomasti my6s muiden ohjelmistojen
rinnalla. Liittymien rakentamisesta huo-
lehtivat Lujatalon omat atk-ammattilaiset
ja nyt kaikki toimii hyvin yhteen.
Kustannuslaskijat ahertavat koneit-
tensa &éressd. Tunnelma on keskittynyt ja
valpas. Kayttajat kiittdvat ohjelman myotéa
> tulleita uusia ominaisuuk-
sia, jotka nopeuttavat
laskentaty6td huomat-
tavasti. N&ita ovat
heiddn mukaansa
esimerkiksi hinnoit-
telun suodatukset
ja joukkomuok-
kaukset.

Ajankohtaista
taloushallinnon
ohjelmistoihin

Toimimalla ennen vuoden vaihdetta
voit hyddyntaéd Verokorttien suora-
siirtotoimintoa, jolla haetaan pal-
kansaajien verokorttitiedot sahkoi-
sesti \erohallinnolta. My6s muut
vuodenvaihteessa tarvittavat sah-
koiset tiedonsiirrot ovat kaytettavissé
Palkanlaskennassa.

Ennakkoperintarekisteriotteiden
voimassaoloaika paattyy 28.2.2004.
Jydacomin Yritysrekisteri -ohjelmis-
tossa on mahdollista péivittéa toi-
mittajien EPR-ote ajan tasalle.

Maarakennusalan uuden aika-
palkkausjarjestelmén siirtymakausi
paattyy 1.3.2004. Jydacomin Pal-
kanlaskenta -ohjelmistossa on huo-
mioitu aikapalkkausjarjestelmén
vaatimat perustoiminnot.



Rakentajalle
rakennettu jarjestelma

— Jydacomin rakentajan tietojarjestelmassa on oivallisesti
huomioitu rakennualan erityispiirteet, sanoo Kalliorakennus
T.K. Vyyryldinen & Co Oy:n toimitusjohtaja Markku Halonen.

Vantaalainen Kalliorakennus Oy on kaytté-
nyt Jydacomin jarjestelmaé nelisen vuotta.
Vuonna 1987 perustettu perheyritys tuottaa
louhinta-, lujitus- ja rakennusteknisié pal-
veluja maanrakennusalalle. Yritys on eri-
koistunut vaativiin louhinta- ja lujitustdihin,
erityisesti tunnelilouhintaan, seka betoni-
rakentamiseen.

Yritys tyollistdd puolisen sataa kovan
luokan ammattilaista. Liikevaihto pyorii
kahdeksan miljoonan euron tietamill4 vuo-
sittaisista urakoista riippuen.

Jydacomin jarjestelmaa kaytetaan kus-
tannuslaskennassa, taloushallinnossa, kus-
tannusseurannassa ja palkkalaskennassa.
Kirjanpidossa ja projektin aikataulutuksessa
on kaytossé toinen ohjelmisto.

— Paadyimme Jydacomin jarjestelméaan,
koska se oli parhaiten raatéldity rakennus-
alalle. Esimerkiksi palkanlaskennassa on
huomioitu tdmén alan erityispiirteet, sanoo
Markku Halonen.

Paivittiinen tyokalu saastaa
aikaa

Windows-pohjainen jarjestelmé on Halosen
mukaan tavattoman kéyttajaystavéllinen
ja helppo omaksua. Jydacomin kouluttajat
perehdyttivat vantaalaiset kayttajiksi muu-
taman paivan kurssituksella paikan paalla.
Paivittain jarjestelmaa kayttaa viisi Kallio-
rakennuksen tydntekijaa.

=Siita on tullut meille huomaamaton,
mutta korvaamaton tyokalu. Jarjestelma
istuu niin hyvin pdivittéisiin rutiineihimme,
ettd se on helppo "unohtaa”, toteaa Halo-
nen.

Jarjestelma koostuu useista eri moduu-
leista, jotka on integroitu kesken&dn siten,
etté tarvittava tieto kasitelld&n jarjestelméassa
vain kertaalleen. Suora yhteys ohjelmasta
toiseen saastaa tydaikaa ja sitd kautta kus-
tannuksia.

Halonen luettelee mielellaan jarjes-
telmén vahvuuksia: reaaliaikainen
kustan-nusseuranta, toimiva pank-
kiyhteys ja kayttévalmius myos
tydmailla.

Tarjousten arkistointi
helpottunut
Tarjouslaskenta on jarjestelmén
myota hel-pottunut huomatta-
vasti. Halonen Kkiittelee Jyda-
comia, joka on kehittanyt ohjel-
maa yhdessa Kalliorakennuksen

Jydacomille uusi
asiakaslehti

Meilld on ilo esitelld Teille ensimmadinen numero
Jydacom News -asiakaslehdestdamme. Taman
numeron teemaksi olemme valinneet kustan-
nus- ja tarjouslaskennan. Sehan on urakointi-
yrityksessa ensimmaéinen ja térkein vaihe, jolla
tuottavan liilketoiminnan onnistuminen varmis-
tetaan. Laskentavaiheessa yrityksella on kaik-
kein suurin mahdollisuus vaikuttaa siihen, ha-
lutaanko laskettavana oleva projekti ottaa teh-
tavaksi ja jos halutaan, niin mill tavalla.

Jydacom on toiminut jo yli 20 vuotta raken-
tamisen tietojarjestelmien parissa ja olemme
toteuttaneet asiakkaillemme hyvin erilaisia rat-
kaisuja kustannus- ja tarjouslaskentavaiheeseen.
Yhteisté kaikille néille ratkaisuille on kuitenkin
ollut se, etta niiden tarkoituksena on ollut te-
hostaa toimintoja siten, etta tietojarjestelma-
ratkaisu vaikuttaa positiivisesti yrityksen koko
toimintaan ja tulokseen. T&ssé asiassa olemme
voineet onnistua vain hyvalla yhteisty6lla asiak-
kaidemme kanssa, kuten tdmén lehden artik-
keleista voimmekin lukea.

Ratkaisumme muodostuvat useista eri toi-
mintoihin kehitetyista osista, jotka voidaan yh-
dista4 integroiduksi, koko yrityksen toiminnan-
ohjaus-jérjestelmaksi. Tallaista kokonaisjarjestel-
maéa ei ole jarkeva toteuttaa yhdella kertaa,
vaan sité rakennetaankin yleensa pala palalta.
Kus-tannus- ja tarjouslaskennan toimintojen
paran-taminen on hyvin luonteva tapa aloittaa
koko yrityksen toimintojen kehittdminen.

Parasta palautetta on se, ettd asiakkaat voivat
kayttaa ratkaisujamme tehokkaasti hyvakseen.
Siksi haluamme jatkossakin tehda yhteisty6té
asiakkaidemme kanssa tietojarjestelméaratkai-
sujen parantamiseksi. Taméan lehden tavoitteena
on kertoa néista toteutuksista yrityksen eri toi-
mintojen nakokulmista. Toivottavasti asiakas-
lehtemme antaa ajatuksia myds Teille oman
yrityksenne toimintojen kehittdmiseen. Siiné
kehitystydsséd me jydacomilaiset tarjoamme
Teille mielellamme apua.

henkiléstdn kanssa vastaamaan paremmin
heidén tarpeitaan.

— Olemme raataldineet muun muassa
laskennassa kéytettévia rakennusosien
summia ja valisummauksia seké panoslis-
tausmenetelmid, luettelee Halonen.

— Kalliorakennuksessa tehdaén vuo-
dessa seitsemdastakymmenesté sataan tar-
jousta. Suurimmat urakat pyorivéat kymme-
nen miljoonan euron tietdmissa. Tarjotuista
urakoista saadaan kymmenen prosenttia.

— Jarjestelman ansiosta tarjousten arkis-
tointi on organisoitu paremmin ja vie va-
hemman tilaa. My6s vanhojen tarjousten
vertailu on helppoa, koska ne 16ytyvét ar-
kistosta helposti, toimitusjohtaja kiittelee.

Halonen péivittelee it-ajan mukanaan
tuomaa kehitysta ja muistelee aikaa, jolloin
hénkin viela rustasi muistiinpanot klubias-
kin kylkeen. Nyt klubiaika on auttamat-
tomasti ohi ja hyva niin.

— Sen miinuksen it-aika on tuonut, etta
ihmisten pa&ssalaskutaito on rapistunut,
harmittelee paassalaskufriikiksi tunnustau-
tuva mies.

Halonen ei I16yda Jydacomin jarjestel-
masté moitittavaa, mutta parannusehdo-
tuksia hénella sentdan on.

— Olisi hienoa, jos jérjestelmaén voi-
taisiin tdysin uutena ominaisuutena lisata
séhkainen laskutus. Me hyddyntéisimme
sitd heti, mikali kustannukset pysyisivat
kohtuullisina. S&hkdisen laskun pitdisi kul-
kea postimerkin hin- “* -
nalla, Halonen
toivoo.

Tuula Pitk&nen
toimitusjohtaja



Tarjouskilpailuista
kultaa

— Jydacomin jarjestelmélla toteutettu tarkka
kustannusseuranta tuo meille saéstoja sen
myo6ta, ettd tarjoukset osuvat tarkasti koh-
dalleen, toteaa ruukkilaisen Rakennusliike
Lehto Oy:n toimitusjohtaja Hannu Lehto.

Rakennusurakointia harjoittava Raken-
nusliike Lehto Oy on perustettu 1985. Yri-
tys tyollistaé viitisenkymmenté alan ammat-
tilaista ja liikevaihto oli viime vuonna noin
viisi miljoonaa euroa. Tallakin hetkell&
Oulun ja Raahen talousalueella on kdynnis-
sé kuusi tydmaata, joilla Rakennusliike
Lehto urakoi.

Jydacomin tietojarjestelma hankittiin jo
kahdeksan vuotta sitten. Aluksi peruspake-
tissa olivat mukana osto- ja myyntireskont-
rat seké palkanlaskenta. Taman jalkeen
ominaisuuksia on otettu mukaan vahitellen
ja nyt koko kustannuslaskenta, taloushal-
linto, kustannusseuranta ja hankinta hoide-
taan jarjestelmén avulla. Kirjanpito hoituu
edelleen toisella ohjelmalla.

Tullaan tutuiksi

Kuka olet ja mita teet Jydacomilla?
Olen Ritva Sirvio ja kulkeutunut Muoni-
osta Kainuun kautta Jyvaskyldén. Olen
tullut Jydacomin asiakaspalveluun ”paluu-
muuttajana”. Tehtaviini kuuluu taloushal-
linnon ohjelmien puhelinneuvonta. Vuosi-
na 1989-1990 olin samoissa tehtavissé. On
kiva huomata, miten asiakkaat muistavat
minut niilta ajoilta. Valivuodet vietin
mieheni kanssa ulkomailla.

Keita perheeseesi kuuluu?

Perheeseeni kuuluu aviomies Paavo, 10-
vuotias Jammi-poika ja pieni Benny-koira.
Misté tunnetaan?

Pitkist& paksuista hiuksista, jotka viiltdvéat
kohta lattiaa.

Millainen olet?

Avoin, iloinen ja seurallinen. Luovuus ja
oma-aloitteisuus ovat vahvoja puoliani.
Mita tyopaivasi sujuu?

Jokainen péivé on erilainen. Odotan
innolla sdhkdposteja ja puheluita. Asiakas-
palvelu sopii minulle kaikin puolin hyvin.
Mika motivoi parhaiten tydssasi?
Haasteellisuus, viihtyisyys ja oman aseman
merkitys. Vastuunalaiset ja nopeasti muut-
tuvat tehtdvat.

Mitd et tekisi mistdan hinnasta?
Korkean paikan kammoisena en varmaan
kiipedisi Eiffel-torniin.

Ennen jérjestelman hankkimista kaikki
tehtiin késin. Niinp& muutos olikin melkoi-
nen

Tilitoimisto tyytyviainen
Rakennusliike Lehto on menestynyt tar-
jouskilpailuissa loistavasti. Toimitusjohtaja
on yll&pitanyt mitalitaulukkoa, josta sel-
Vid4, etta viimeisen kolmen vuoden aikana
tehdyisté 26:sta merkittavasta tarjouksesta
17 on tuotu kotiin. Voitettujen kilpailujen
lisaksi tilastoja kaunistaa viisi hopeaa ja
nelja pronssia.

— Ruuhkahuippuina kéytén tarjouslasken-
taa 26 tuntia vuorokaudessa, toteaa Lehto.

Han kertoo, ettd konkreettinen esimerk-
ki jarjestelmén kayttdkelpoisuudesta on
se, ettd oma tilitoimisto on ollut raportteihin
varsin tyytyvainen.

On toimitusjohtajalla sentéén kehitystoi-
veitakin. Ensiksikin hén toivoo, etté osto-
laskuja voitaisiin késitell& ohjelmassa sah-
koisesti. Toiseksi han toivoo, ettd jarjestel-
maan voitaisiin lisata tuotannonohjausjar-
jestelmapalikka.

Mita teet vapaa-aikana?

Vietan paljon aikaa perheeni kanssa. Seu-
raan poikani kehitysté ja koripalloharras-
tusta. lloitsen koiramme tempuista. Uusim-
mat harrastukseni ovat valokuvaus ja
lepd&@minen. Eniten nautin, kun otan sivel-
timen kateen ja antaa luovuudelle vallan.
Mité ihmettelet?

Elaman todellinen salaisuus piilee kauneu-
den etsinnéssa ja jokaisessa I0ytyy jotain
hyvaa.

Mité toivot?

Ettd me kaikki osaisimme nauttia jokaisesta
paivasta.

Mika on tdméan péivan ajatus?
”Aurinkokin paistaa aina, vaikka se ei aina

nay”.
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Oletko jo tutustunut uusiin

tuotteisiin ja palveluihin?

Uudet tuotteet:

* \erokorttien suorasiirto

* EPR massahaku

» Myyntilaskut eKirjeena

» Tilinauhat eKirjeend

* Kustannusseurannan ja -laskennan
uudet mahdollisuudet, esim. sahkoiset
hinnastot

Lue lis&é kotisivultamme www.jyda.fi

otsikon Tuotteet alta.

Palvelutuotteet: Jydacom tarjoaa erilaisia
palveluja, joiden avulla jarjestelméan
kéayttoa voidaan tehostaa.

Lue lis&é kotisivultamme www.jyda.fi
otsikon Palvelut/Palvelutuotteet alta.

Pyyda lisatietoja myynnisté puh.
(014) 410 8840, myynti@jydacom.fi tai
asiakaspalvelusta puh. (014)-410 8830,
koulutus.palvelut@jydacom.fi.

JydaNews on Jydacom Oy:n
asiakaslehti.
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